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Numero de Contrato

844 del 7 de Junio de 2023

Nombre del Contratista

KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ

Cédula del Contratista

C.C. No. 1.075.213.180

Objeto del Contrato

“Prestar desde su perfil profesional acompafiamiento y soporte en
la Jurisdiccion de la Unidad Técnica Territorial 11, en las
actividades relacionadas con la implementacién del modelo de
atencion y prestacidn de servicios de apoyo a la comercializacion,
de la Direccion de Comercializaciéon de la Vicepresidencia de
Integracion Productiva”.

Dependencia

Unidad Técnica Territorial N° 11

Tiempo Duracién

El plazo de ejecucion del contrato sera hasta el 31/12/2023. Dicho
término empezara a partir de la suscripcion del acta de inicio, previo
cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento y ejecucion.

Supervisor (a)

MONICA YULIED PERDOMO PATINO

Cargo Supervisor (a)

Director Territorial-UTT 11
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JUSTIFICACION

En mi calidad de supervisor del Contrato de Prestacién de Servicios Profesionales No. 844-
2023, suscrito el 7 de junio de 2023 entre la Agencia de Desarrollo Rural y contratista KAREN
ANDREA DIAZ GONZALEZ, identificada con cédula de ciudadania No. 1.075.213.180, cuyo
objeto fue “Prestar desde su perfil profesional acompafiamiento y soporte en la Jurisdiccion
de la Unidad Técnica Territorial 11, en las actividades relacionadas con la implementacion del
modelo de atencion y prestacion de servicios de apoyo a la comercializacion, de la Direccion
de Comercializacion de la Vicepresidencia de Integracion Productiva”.

De acuerdo con la Clausula N° 2 del contrato en mencién, el plazo de ejecucion fue pactado
hasta el 31 de diciembre de 2023, iniciando a partir de la suscripcion del acta de inicio, la cual
fue firmada el dia 7 de junio de 2023, una vez verificados los requisitos de perfeccionamiento
y ejecucion. Asi mismo, se deja constancia que, de conformidad con lo establecido en la
Clausula N° 8 del contrato y en concordancia con el articulo 7 de la Ley 1150 de 2007, la
Entidad, mediante Circular No. 084 del 09 de diciembre de 2022, determiné que los contratos
de prestacion de servicios profesionales y de apoyo a la gestion cuyo valor sea inferior a
CINCUENTA Y DOS MILLONES DOSCIENTOS MIL PESOS M/CTE ($52.200.000) no
requieren la constitucion de garantias. En consecuencia, para el presente contrato no hubo
lugar a la constitucion de garantias, toda vez que se encuentra dentro del umbral definido por
la Entidad para este tipo de contratacion.

En la clausula N° 4 del contrato en mencién se establecieron las obligaciones especificas del
contratista de la siguiente manera:

“(...) Cléusula 4- OBLIGACIONES ESPECIFICAS DEL CONTRATISTA: 1. Articular con el
equipo de nivel central y el equipo territorial la consolidacion e implementacion del plan
operativo del proceso de comercializacion, en el marco del plan de accioén institucional, las
metodologias y formularios definidos por el Sistema Integrado de Gestion. 2. Elaborar informes
consolidados, relacionados con el proceso de comercializacion que se adelanta en el territorio
de cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos recibidos. 3. Acomparniar y adelantar
en el territorio de la UTT 11, acciones que contribuyan con el logro de las metas planteadas
para el proceso de Fortalecimiento Comercial. 4. Apoyar en la incorporacion del componente
de comercializacion en la estructuracion, ejecucion y sequimiento de los Proyectos Integrales
de Desarrollo Agropecuario y Rural, y demas actividades vinculadas con el desarrollo
procedimental de los mismos. 5. Apoyar en el diligenciamiento y analisis de la informacién en
la territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro logistico de acuerdo con las
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necesidades inherentes al proyecto de inversion de la Direccion de Comercializacion. 6.
Atender las solicitudes de la Direccion, para el acomparfiamiento de algunas acciones de la
Asesoria Comercial Especializada llevadas a cabo en el territorio de cobertura de la UTT. 7.
Acompaniar y participar de las mesas y reuniones de trabajo que se realicen, en el marco de
la implementacion de los planes de accién comercial con la Organizaciones. 8. Elaborar y
remitir informe a la Direccion de Comercializacion, relacionado con el acomparfiamiento y
participacion, en el desarrollo de la Asesoria Comercial y la Implementacion de los Planes de
Comercializacién, cuando se requiera. 9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en
actividades que permita y facilite la generacion de encadenamientos comerciales. 10. Apoyar
a la Direccion, en la busqueda de Aliados comerciales publicos y /o privados a nivel nacional
para efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de Comercializaciéon. 11.
Brindar apoyo en las respuestas de los requerimientos que se le asignen en el gjercicio de sus
obligaciones. 12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se le asignen en el
gfercicio de sus obligaciones. (...)".

La supervisién se adelanta conforme a lo previsto en la Ley 80 de 1993, que impone a las
entidades estatales el deber de ejercer vigilancia y control sobre la ejecucion contractual, asi
como en la Ley 1150 de 2007 y el Decreto 1082 de 2015, que regulan las obligaciones del
supervisor y las actividades de seguimiento técnico, administrativo y financiero. Estas
disposiciones han sido desarrolladas por la jurisprudencia del Consejo de Estado, que ha
precisado que la supervision constituye un mecanismo esencial para la adecuada ejecucién
del contrato y para la proteccién del patrimonio publico, y que su ejercicio debe documentarse
mediante informes que reflejen de manera objetiva el cumplimiento de las obligaciones
contractuales. Asimismo, la Corte Constitucional ha reiterado que la funcién de supervisién es
un instrumento fundamental para garantizar transparencia, eficiencia y control dentro del
sistema de contratacion estatal.

En el documento normativo suministrado se destaca que, conforme al articulo 217 del Decreto
Ley que modifico el articulo 60 de la Ley 80 de 1993, los contratos de prestacion de servicios
profesionales no requieren liquidacion obligatoria. Sin embargo, se reconoce que las entidades
pueden exigirla dentro de sus manuales de contratacién, en ejercicio de su autonomia
administrativa, con el fin de fortalecer el control y la trazabilidad del proceso contractual. Este
criterio es relevante para el presente informe, ya que permite consolidar adecuadamente el
cierre del contrato y dejar constancias claras y verificables sobre su ejecucion.

En apoyo de esta posicion, la jurisprudencia del Consejo de Estado ha resaltado la importancia
del acta de liquidacion como instrumento definitivo de ajuste de cuentas entre las partes. En
particular, la Seccion Tercera, mediante sentencia del 22 de abril de 2009, con ponencia del
Magistrado Enrique Gil Botero, radicado 85001-23-31-000-1997-00474-01 (15.598), senald

que la liquidacién del contrato es el acto mediante el cual las partes determinan los débitos y
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créditos reciprocos, y que una vez suscrita no puede desconocerse posteriormente, salvo que
se acredite la existencia de vicios del consentimiento o que se haya dejado constancia expresa
de alguna salvedad o inconformidad. Esta linea jurisprudencial reafirma la necesidad de dejar
registros claros, expresos y verificables sobre la ejecucion contractual y sobre cualquier
observacién o inconsistencia identificada durante el proceso.

Durante el periodo objeto de evaluacion no se materializdé ninguno de los riesgos establecidos
en la matriz de riesgos del contrato, lo que evidencia un manejo adecuado de los factores que
podian afectar su ejecucion. El seguimiento realizado demuestra el cumplimiento de las
obligaciones contractuales y la adecuada articulacién de las actividades técnicas orientadas a
apoyar a la UTT 11 en el marco de la prestacion del Servicio de comercializacion.

La liquidacién del Contrato de Prestacion de Servicios Profesionales No. 844-2023 resulta
procedente y necesaria debido a la existencia de un saldo pendiente por liberar a favor de la
Agencia de Desarrollo Rural, circunstancia que exige efectuar el cierre financiero definitivo del
contrato y la correspondiente depuracién presupuestal y contable de los recursos
comprometidos. En este sentido, la liquidacion permite establecer el balance final de las
obligaciones econdmicas entre las partes, dejando constancia clara, expresa y verificable del
estado de ejecucién contractual, en observancia de los principios de transparencia, eficiencia,
responsabilidad y control del gasto publico que orientan la contratacion estatal.

Del mismo modo la clausula 23 del contrato en mencién indica: “(...) LIQUIDACION: De
conformidad con lo establecido en el Decreto 019 de 2012, el presente contrato no requiere
liquidacion; sin embargo, en el evento de existir terminacion anticipada del contrato o saldos
a favor de alguna de las partes se adelantara la liquidacion respectiva, de conformidad con lo
establecido por la Ley 80 de 1993, la Ley 1150 de 2007 y sus decretos reglamentarios (...)”

La informacién contenida en el presente informe se presenta conforme a los criterios técnicos,
juridicos y administrativos que regulan la supervision de los contratos estatales, y da cuenta
del avance real del contrato, del estado actual de sus obligaciones y del ejercicio de control
efectuado en mi calidad de supervisor del Contrato No. 844-2023.

SEGUIMIENTO TECNICO

El 7 de junio de 2023 se suscribié el Acta de Inicio del contrato, una vez verificados los
requisitos de perfeccionamiento y ejecucion. A partir de dicha fecha se efectud el seguimiento
técnico, administrativo y documental a través de la plataforma SECOP II, verificando el
cumplimiento del objeto contractual, el desarrollo de las obligaciones pactadas y realizando la

revision y aprobacién de los pagos correspondientes al contratista, previa validacion del
Pagina 4 de 19




(&5 Cadigo F-GCO-004
Agencia de INFORME DE SUPERVISION
Desarrollo Rural Version 3

cumplimiento de las actividades ejecutadas y certificacion de recibido a satisfaccion por parte

de la supervision.

Por parte de la Supervision se informa que el contratista de prestacion de servicios bajo el
contrato referido, se han adelantado las siguientes gestiones de seguimiento:

a. Se han revisado y aprobado ocho (8) informes mensuales correspondientes, asi:

No
pago

Periodo de Informe

Del 7 al 30 de junio 2023

JULIO

AGOSTO

SEPTIEMBRE

OCTUBRE

NOVIEMBRE

Del 1 al 20 de diciembre 2023

O N[O PR WIN| -~

Del

21 al 31 de diciembre 2023

Durante el periodo comprendido entre el 7 y el 30 de junio de 2023, la contratista KAREN
ANDREA DIAZ GONZALEZ, en ejecucion del Contrato de Prestacién de Servicios, desarroll6
las siguientes obligaciones contractuales y ejecutd las actividades que se relacionan a
continuacion, conforme al informe de actividades presentado y recibido a satisfaccion por la

supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con ¢l equipo de nivel central ¥ ¢l equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en ¢l marco del plan de accion
institucional, las metodologias y formularios definidos por ¢l
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A continuacion se refleja las actividades que se articuld con NC, dentro del marco de
Transferencia metodoldgica y plan operativo del arca de Comercializacion: ? Participacion
Capacitacion con NC sobre Solicitud Operador Logistico y aplicativos de la Entidad ?
Capacitacion con NC sobre la estructuracion componente Comercial ? Capacitacion
Transferencia Metodologica Modelo de Atencion y Plan operativo con NC Areca de
comercializacion con los enlases de Comercializacion d clas UTT del pais. 7 Encuentro
virtual de bienvenida liderado por el director Nacional de Comercializacion de Alejandro
Alvarez, con los enlaces de Comercializacion de las UTT del pais.

2. Elaborar mformes consolidados, relacionados con el proceso
de comercializacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: ? Se apoyé en
la consolidacién de necesidades de la UTT, de acuerdos a las S areas de la Entidad. ? Se
apoyé con la elaboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adclantadas en
¢l area de comercializacion. ? Se apoyo en la consolidacion Presentacion oferta
Institucional UTT 11.

3. Acompaiiar y adelantar en el territoriode la UTT 11
acciones que contribuyan con ¢l logro de las metas plantcadas
para ¢l proceso de Fortalecmmiento Comercial.

Gestion y articulacion con actores del Territorio, como Ejercito Nacional, Invima, Ica.
Finagro, Universidad Surcolombiana, CAM: con ¢l proposito de realzar el primer
acercamicnto con los actores con cl fin de lograr apoyo directo en pro de brindar desde
cada una de las mstituciones apoyo a las organizaciones en ¢l componente comercial.

4. Apoyar cn la ncorporacion del componente de
comercializacion en la estructuracion, cjeccucion y scguimicnto
de los Proyectos Intcgrales de Desarrollo Agropecuario y
Rural, y demas actividades vinculadas con ¢l desarrollo
procedimental de los mismos.

? Se apoyo a la estructuracion del Formato de Prefactibilidad del PIDAR del
encadenamicnto de Aji para ¢l resguardo indigena de San José del cucrazo del Municipio
de Solano-Caqueta. 7 Se apoyo a la a la estructuracion del Formato de Prefactibilidad del
PIDAR Municipio de Florencia Caqueta "Fomento del Desarrollo Agrondustrial, para la
Transformacion de alimentos cn ¢l municipio de Florencia Caqueta.

5. Apoyar en ¢l diligenciamicnto y anabsis de la mformacion en
la territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro

5n de la Direccion de Comercializacion.

Apoyo de mformacion en la construccion de base de Organizaciones, con ¢l fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente
agrologistico. dentro del marco de la caracterizacidon y Valoracion de Capacidades de las
mismas

=] ¢ acuerdo con las necesidades nherentes al proyecto

r las solbcitudes de la Direccion, para ¢l

& miento de algunas accioncs de la Ascsoria
l('otncrcinl Especializada llievadas a cabo en el territorio de

Por ¢l momento, se viene adelantado la focalizacion de las Organizaciones a caracterizar,
con ¢l fin de conocer del estado de la misma. en base a eso se disefia un plan de

Fortalkecimiento comercial, si requicre de alguna asesoria especializada se va priorizando cl
servicio, toda vez que por ¢l momento no se ha reactivado ¢l convenio con ¢l operador que
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cobertura de b UTT.

realiza el aconpaﬁ;am';:mo Técnico especializado.

7. Acompanar y participar de las mesas y reuniones de trabajo
que se realicen, en el marco de la implementacion de los planes|
de accidn comercial con la Organzaciones.

Se ha hderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector agropecuario
¢ instituciones tanto en Huila como en Caqueta de forma virtual, con el proposito de
apoyar en la venta de producto, posicionamiento en ¢l mercado y aliados comercialkes.

8. Elaborar y remitir informe a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con el acompaniamiento y
participacion, en ¢l desarrollo de la Asesoria Comercial y la
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando se
requicra.

Por ¢l momento no se ha adelantado planes de Comercializacion, se ha hecho sola la ctapal
de caracterizacion y Valoracion de capacidades comerciales de 1 Organzacion, en basc a
eso poder formular el plan comercial a intervenir al Grupo Asociativo Revivir, asi poder
claborar informe a NC Direccion de comercializacion.

9. Apoyar a las asociaciones de productores rurakes en
actividades que permita y facilite ka generacion de
encadenamientos comerciales.

Se ha realzado acercamiento con representante de la cadena acuicola del Huila con la
proyeccion de lograr encadenamientos comerciales, de igual forma con la Msion y
verificacion de la ONU, se ke realizé transferencia Metodologica del Modelo de Atencion,
para que nos ayude a replicar en los territorios y conectar las organizaciones para
fortalecimiento comercial.

10. Apoyar a la Direccion, en la bisqueda de Aliados
comerciales plblicos y /o privados a nivel nacional para
efectos de dar cumplimicnto al Plan Operativo del proceso de
Comercialzacion.

Se viene adelantando el acercamiento de una mesa de trabajo para el mes de Julio/2023
con CADEFIHUILA, con el fin de aunar esfuerzos de apoyar a las organizaciones de la
cadena de Café, con el objetivo de realizar una APP.

11. Brindar apoyo en las respuestas de los requerimientos que
se le asignen en el cjercicio de sus obligaciones.

Para este periodo no se ha adelantado ningin requerimiento de la obligacion contractual.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se le
asignen en el ejercicio de sus obligaciones.

? Participacion reunion seguimiento ordenada por el procurador general del Huila. ?
Reunién Equipo UTT 11, bienvenida liderada por el presidente de la ADR, de Luis Alberto|
Higuera Malaver. ? Visita circuito corto achiras de mi Huila con el Director de la UTT
ing. Leandro, con ¢l fin de conocer emprendedores de la cadena de la achira y desarrollo
de la Agroferia, vinculando la gastronomia y la cultura. ? Participacion Encuentro con
poblacion indigena y afrocolombianos del Departamento del Huila, con el fin de dar a
conocer la Oferta Institucional. ? Participacion mesa de tierras y productividad en el Huila
con la ANT y personas en proceso de reincorporacion.

Tabla 1. periodo del 7 al 30 de junio de 2023.

Durante el mes de julio de 2023, la
ejecucion del Contrato de Prestacion
contractuales y ejecuto las actividades
de actividades presentado y recibido a

contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en
de Servicios, desarroll6 las siguientes obligaciones
que se relacionan a continuacion, conforme al informe
satisfaccion por la supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con ¢l equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en el marco del plan de accion
institucional. las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

1. Participacion reunion de Organizacion compras publicas en ¢l Depar o del
Caqueta. 2. Seguimiento Compras Publicas Locales Neiva-Huila. 3. Participacion reunion
final de alistamiento AGROEXPO2023. 4. Reunion articulacion con la ARN asesora
Productiva. 5. Reunion Organizacion Mercado Campesino. 6. Reunion Organizacion
Ruedas de Negocios Caqueta. 7. Participacion Capacitacion con NC sobre Solicitud
Operador Logistico y aplicativos de la Entidad. 8. Capacitacion con NC sobre la
estructuracion componente Comercial. 9. Capacitacidn mancjo de incendios en la oficina
de la direccion de la UTT 11, dirigida por la ARL Positiva.

2. Elaborar informes consolidados, relacionados con ¢l proceso
de comercializacion que se adelanta en ¢l territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimicntos
recibidos.

A contnuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyd
con la claboracion de informe de gestion de la UTT. de las acciones adelantadas en el
arca de comercializacion. 2. Se apoyé en la consolidacion Presentacion Servicios de
Apoyo a la Comercializacién en ¢l marco del encuentro de Adecuacion de Tierras.

3. Acompaiar y adelantar en el territoriode a UTT 11
acciones que contribuyan con el logro de las metas plantcadas
para cl proceso de Fortalecimicnto Comercial.

1. Gestion y articulacion con actores del Territorio en ¢l Departamento de Caqueta, como
Finagro, Unidad Solidaria, Corpomanigua, secretaria de Agricultura de la Gobernacion,
Unmmazonia, cntre otra ; con ¢l proposno de realizar un mercado campesino piloto en la
Cmdad de Florencia con las organizaciones rurales, emprendedores; asi contribuir a

muir ka inter dmcidon y la posibilidad de fumar acuerdos comerciales. 2. Mcsa de
uahap con la oficina de Desarrollo economico de la Alcaldia de Algeciras, Unidad
Sobdaria, Finagro, Universidad Surcolombiana, Pastoral Socmal, CAM y Camara de
Comercio del Huila; con ¢l proposito de realizar el primer marcado campesino Piloto. 3.
Mesa de trabajo con AMCOOP y Fmagro, para ascsoria de la alianza publico privada con
Cadefihuila.

4. Apoyar en la mcorporacion del componente de
comercializacion en la estructuracion, cjiecucion y scguimicnto
vectos Integrales de Desarrollo Agropecuario y
>mas actividades vinculadas con ¢l desarrolio

ntal de los mismos.

1. Sc apoyo a la a la estructuracion del Formato de Prefactibilidad del PIDAR Munic ipio
de Florencia Caqueta "Fomento del Desarrollo A gromdustrial, para la Transformacion de
almentos en ¢l municipio de Florencia Caqueta. 2. Se apoyo a la estructuracion del
Formato de Prefactibilidad del PIDAR del encadenamiento de Ganaderia de CEBA para
el CRIHU en ¢l Departamento del Huila.

en el diligenciamiento y analisis de la imformacion en

al, asi como, cadenas de valor y componente agro
Ilogxsnco de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto

Apoyo de informacion en la construccion de base de Organizaciones, con ¢l fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente

agrologistico, dentro del marco de la caracterizacion y Valoracion de Capacidades de las
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de inversion de la Direccion de Comercializacion, mismas,

Se ha caracterizado 12 Organizaciones, con el fin de conocer del estado de la misma, en
base a eso s¢ disefia un plan de Fortalecimiento comercial, si requiere de alguna asesorfa
especializada se va priorizando el servicio, toda vez que por el momento no se ha
reactivado el convenio con el operador que realiza el acompafiamiento Téenico
especializado.

Sec ha bderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector agropecuario
¢ mstituciones tanto en Hutla como en Caqueta de forma virtual v presencial, con el
proposito de apoyar en b venta de producto, posicionamiento en el mercado y aliados
comerciakes.

6. Atender las solicitudes de la Direceion, para el
acompafiamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada levadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

7. Acompaiiar y participar de las mesas y reumones de trabajo
que se realicen, en el marco de la mplementacion de los planes
de accion comercial con la Organizaciones,

8. Elaborar y remitir informe a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con el acompafiamiento y
participacion, en el desarrollo de la Asesoria Comercial y b
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando se
requicra.

9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en
actividades que permita vy facilite la generacion de
encadenamientos comerciales.

10. Apoyar a s Direccion, en la bisqueda de Alados
comerciakes publicos y /o privados a nivel nacional para Se lidero b mesa de trabajo con CADEFIHUILA, con ¢l fin de aunar esfuerzos de apoyar
efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de |a las organizaciones de la cadena de Café, con el objetivo de realizar una APP.
Comercializacion.

11. Brindar apoyo en las respuestas de los requerimicntos que
se le asignen en el ejercicio de sus obligaciones.

Por ¢l momento no se ha adelantado planes de Comercializacion, se ha hecho ka etapa de
caracterizacion y Valoracion de capacidades comerciales a 16 Organizacion, en base a
es0 poder formular el plan comercial a intervenir a Grupos asociativos del Departamento
del Huila y Caqueta, asi poder elaborar informe a NC Direccion de comercializacion.

Se ha realizado acercamiento con CADEFUHUILA, la posibilidad de lograr
encadenamientos comerciales, con empresas del sector piscicola, panela y frutas.

Para este periodo no se ha adelantado ningln requerimiento de la obligacion contractual

1. Participaciin reunion de seguimiento Subcomité Victimas del conflicto armado de la
ciudad de Neiva, con el fin de revisar compromisos liderado por b oficina de Paz. 2.
Participacion mesa de Trabajo en b Alcaldia de Algeciras, con el fin de organizar un
circuito corto con organizaciones rurales. 3. Participacion mesa de Trabajo en la oficina de
Corpomanigua, con ¢l fin de organizar un circuito corto con organizaciones rurakes del
Departamento de Caquetd. 4. Participacion Feria de Servicios liderada por la Ofician de
Paz de b Alcaldia de Neiva en el parque de la Misica Jorge Villamil cordobés, articulado
con la Agencia de Tierras, ejéreito Nacional, Agencia de Renovacion del Territorio. 5.
Participacion de la Asamblea Nacional de la Economia Solidaria en la Cindad de Neiva. 6.
Participacion seguimiento ley 1876/2027, liderada por a Gobernacion del Huila, con la
participacion de varios entes territoriales del sector Agropecuario. 7. Participacion feria de
servicios para las personas desplazadas por el conflicto armado, liderada por I oficina de
Paz de b Alcaldia de Neiva, con la participacidn de la ANT, ART y Gaula del ejercito.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se k
asignen en el ejercicio de sus obligaciones.

Tabla 2. periodo julio de 2023.

Para el mes de agosto de 2023, la contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en
ejecucion del Contrato de Prestacién de Servicios, desarrolld las siguientes obligaciones
contractuales y ejecuto las actividades que se relacionan a continuacion, conforme al informe
de actividades presentado y recibido a satisfaccion por la supervisién del contrato.
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INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con ¢l equipo de nivel central y ¢l equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en ¢l marco del plan de accion
institucional, las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A contimuacién se refleja las actividades que se articulé con NC, dentro del marco de
Transferencia metodologica y plan operativo del areca de Comercializacion: 1. Seguimicnto
Compras Publicas Locales Neiva-Huila. 2. Participacion reunion con NC sobre Gestion
Documental. 3. Capacitacion con NC sobre la estructuracion componente Comercial del
cabildo San Jose del cuerazo del Municipio de Solano-Caqueta 4. Reunion Articulacion
ADR y Amazonia Emprende en torno a proyecto AMCOP. 5. Participacion rcunion con
NC socializacion términos de referencia convocatoria Asociativa PIDAR. 6. Participacion
reunion con NC, Colombia compra eficiente y la ADR cn ¢l marco de la estrategia Café
Social. 7. Reunién presentacion nucvo vicepresidente de Integracion Productiva de la
ADR, revision Plan de Operativo 8. Reunion presentacion nuevo vicepresidente de
Integracion Productiva de la ADR, revision Plan de Operativo

2. Elaborar informes consolidados. relacionados con ¢l proceso
de comercializacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyo
con la elaboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adelantadas en ¢l
arca de comercializacion. 2. Se apoyo cn la consolidacion Presentacion Servicios de
Apoyo a la Comercializacion en ¢l marco de la participacion de EXPOSUR2023 en ¢l
Municipio de Pitalito.

3. Acompaiiar y adelantar en el territorio de la UTT 11,
acciones que contribuyan con el logro de las metas planteadas
para el proceso de Fortalecimiento Comercial

1. Gestion y articulacion con actores del Territorio en ¢l Departamento de Caqueta, como
Finagro, Unidad Solidaria, Corpomanigua, secretaria de Agricultura de la Gobernacion,
Uniamazonia, entre otra : con ¢l propésito de participar de la Agroferia en ka Ciudad de
Florencia con las organzaciones rurales, emprendedores: asi contribuir a disminuir la
intermediacion y la posibilidad de firmar acuerdos comerciales. 2. Mesa de trabajo con la
oficina de Desarrollo econémico de la Alcaldia de Algeciras, Unidad Solidaria, Finagro,
SENA, Pastoral Social, CAM y Camara de Comercio del Huila; con ¢l fin de conocer la
oferta y demanda, logistica, Publicidad, costeo de productores a participar de la estrategia
de implementacion realizar ¢l primer marcado campesino Piloto en el Municipio de
Algeciras. 3. Mesa de trabajo con proveedor privado en piscicultura con la proyeccion de
formalizar un acuerdo comercial.

en la incorporacion del componente de
zacion en la estructuracion, ejecucion y seguimicnto
|dc los Proyectos Integrales de Desarrollo Agropecuario v
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procedimental de los mismos.

1. Se apoyo a la a la estructuracion del Formato de Prefactibilidad del PIDAR Municipio
de Florencia Caqueta "Fomento del Desarrollo Agroindustrial, para la Transformacion de
alimentos en el municipio de Florencia Caqueta. 2. Se apoy0 a la estructuracion del

Formato de Prefactibibdad del PIDAR del encadenamiento de Ganaderia de CEBA para
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Prefactibibidad del PIDAR del resguardo San José del Cucrazo del Municipio de Solano en
el Departamento de Caqueta.

5. Apoyar en ¢l diligenciamicnto y analisis de la mformacion en
Ia territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro
logistico de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto|
de nversion de la Direccion de Comercializacion.

1. Apoyo de informacion en la construccion de base de Organizaciones, con el fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente
agrologistico, dentro del marco de la caracterizacion y Valoracion de Capacidades de las
mismas.

6. Atender las solicitudes de la Direccién, para ¢l
acompafamicnto de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada llevadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

1. Se ha caracterzado 18 Organizaciones, con ¢l fin de conocer del estado de la misma,
cn base a eso se disefia un plan de Fortalecimiento comercial, si requiere de alguna
asesoria especializada se va priorizando el servicio, debido a que el proyecto de inversion
de la estrategia, no ¢s posible implementarlo. se optd adelantar articulacion institucional
con ¢l fin de lograr acciones que contribuyan al fortalecimiento de las organizaciones
rurales.

7. Acompaiiar y participar de las mesas y reuniones de trabajo
que se realicen, en ¢l marco de la implementacion de los plancs|
de accion comercial con la Organzaciones.

Se ha hderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector agropecuario
e instituciones tanto en Huila como en Caqueta de forma virtual y presencial. con el
proposito de apoyar en ka venta de producto, posicionamiento en ¢l mercado y aliados
comerciales.

8. Elaborar y remitir nforme a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con ¢l acompanamiento y
participacion, en ¢l desarrollo de la Asesoria Comercial y la
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando s¢
requicra.

Por ¢l momento no s¢ ha adelantado planes de Comercializacion, se ha hecho la ctapa de
caracterizacion y Valoracion de capacidades comerciales a I8 Organizacion, en basc a
eso poder formular el plan comercial a intervenir a Grupos asociativos del Departamento
del Huila y Caqueta, asi poder claborar informe a NC Direccion de comercializacion.

9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en
actividades que permita y facilite la gencracion de
encadenamientos comerciales.

Se ha realizado acercamiento con CADEFUHUILA, Comercializadores en piscicultura, la
posibilidad de lograr encadenamicntos comerciales, con empresas del sector piscicola,
pancla y frutas.

10. Apoyar a la Direccion, en la basqueda de Alados
comerciales pablicos y /o privados a nivel nacional para
efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de
Comercializacion.

Seguimiento a la mesa de trabajo con CADEFIHUILA, con el fin de aunar esfuerzos de
apoyar a las organizaciones de la cadena de Café, con el objetivo de realizar una APP.

11. Brindar apoyo e¢n las respuestas de los requermicentos que
se ke asignen en ¢l gjercicio de sus obligaciones.

Apoyo a la socmlizacion de la convocatoria Asociativa de los PIDAR en el Departamento
de Caqueta en los Municipios de Florencia, San José del fragua y Solano.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que sc ke
asignen en el egjercicio de sus obligaciones.

1. Seguimiento Compras Publicas Locales Neiva-Huika. 2. Participacion reunion final de
alistamicnto EXPOSUR2023. 3. Reunion articulacion con la ARN asesora Productiva. 4.
Recunion Organizacion Mercado Campesino Florencia Caquetd 5. Reunion Organizacion
Ruedas de Negocios Pitalito-Huila y Florencia-Caqueta. 6. Participacion reunion con NC
sobre Gestion Documental. 7. Reunion Articulacion ADR y Amazonia Emprende en torno
a proyecto AMCOP. 8. Participacion mesa de Trabajo en la oficina de Corpomanigua,
con ¢l fin de organizar un circuito corto con organizaciones rurales del Departamento de
Caqueta. 9. Reunion presentacion nuevo vicepresidente de Integracion Productiva de la
ADR, revision Plan de Operativo 10. Participacion Seguimiento compras publicas locales
en el Departamento del Caqueta. 11. Reunion presentacion nuevo vicepresidente de
Integracion Productiva de la ADR, revision Plan de Operativo.

Tabla 3. periodo agosto de 2023.
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Para el mes de septiembre de 2023, la contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en
ejecucion del Contrato de Prestacidn de Servicios, desarrolld las siguientes obligaciones

contractuales y ejecuto las actividades
de actividades presentado y recibido a

que se relacionan a continuacion, conforme al informe
satisfaccion por la supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con el equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacién ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacidn, en ¢l marco del plan de accién
institucional, las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A continuacion se refleja las actividades que se articuld con NC, dentro del marco de
Transferencia metodoldgica y plan operativo del drea de Comercializacion: 1. Seguimiento
Compras Publicas Locales Neiva-Huila. 2. Participacion reunion con NC sobre Gestion
Documental 3. Capacitacion con NC sobre la estructuracion componente Comercial D
ELOS pidar. 4. Mesa de trabajo con Aliado coemercial café y frijo con la organizacion
AMCOP. 5. Participacion reunion con NC socializacion términos de referencia
convocatoria Asociativa PIDAR. 6. Seguimiento proyectos en estructuracién. 7. Meas de
trabajo y alistamiento con gerente de FICCA2023. 8. Participacion reunion con NC,
Colombia compra eficiente y la ADR en el marco de Ia estrategia Café Social. 9. Reunion
presentacion nuevo Director de Comercializacion de la ADR y revision Plan de Operativo.

2. Elaborar informes consolidados, relacionados con el proceso
de comercializacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A contmuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyé
con la claboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adelantadas en el
area de comercializacion. 2. Apoyo a ka gestion FICCA 2023. 3. Respuesta ORFEO. 4.
Se apoyo en ka consolidacion Presentacion Servicios de Apoyo a la Comercializacién en el
marco de la participacion de FICCA 2023 en el Municipio de Neiva.

3. Acompanar y adelantar en el territoriode a UTT 11,
acciones que contribuyan con el logro de las metas plantcadas
para ¢l proceso de Fortalecimiento Comercial.

1. Gestion y articulacion con actores del Territorio en el Departamento del Huila y
Caqueta, en especial con Universidades con la posibilidad de recibir apoyo de intervencion
en ¢l componente comercial. 2. Mesa de trabajo con la oficina de Desarrollo econémico
de la Alcaldia de Algeciras, Unidad Solidaria, Finagro, SENA, Pastoral Social, CAM y
Céamara de Comercio del Huila; con el fin de conocer la oferta y demanda, logistica,
Publicidad, costeo de productores a participar de la estrategia de implementacion realizar
¢l primer marcado campesino Piloto en el Municipio de Algeciras. Se proyecta para cl
mes de Noviembre/2023. 3. Mesa de trabajo con proveedor privado en piscicultura y otras
cadenas con la proyeccion de formalizar un acuerdo comercial. 4. Mesa de trabajo
pastoral social con el fin que se vinculen las organizaciones que acompaiian en la
estrategia de café socml

en la incorporacion del componente de

= zacion en la estructuracion, ejecucion y seguimiento
yectos Integrales de Desarrollo Agropecuario y

| Rural. v demis actividades vinculadas con el desarrolio

m)ccd"xmcmaldc los mismos.

1. Se apoyo a ka a la estructuracion del Formato de Prefactibilidad del PIDAR Municipio
de Florencia Caqueta "Fomento del Desarrollo Agroindustrial, para la Transformacion de
alimentos en ¢l municipio de Florencia Caqueta. Pendiente que resuelvan ¢ tema juridico
del comodato. 2. Se apoy6 a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del
encadenamiento de Ganaderia de CEBA para ¢l CRIHU en ¢l Departamento del Huila. 3.

Se apoyo a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del resguardo San
José del Cuerazo del Municipio de Solano en el Departamento de Caqueta.

5. Apoyar en el diligenciamiento y analisis de ka informacion en
la territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro
logistico de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto
de inversion de la Direccion de Comercializacion.

1. Apoyo de informacion en la construccion de base de Organizaciones, con el fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente
agrologistico, dentro del marco de la caracterizacion y Valoracion de Capacidades de las
mismas. 2. Apoyo a la organizacion rueda de negocios FICCA 2023.

6. Atender las solicitudes de la Direccion, para el
acompafiamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada llevadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

1. Apoyar al desarrollo de los planes de fortalecimientos comerciales encadenamientos
comerciales y seguimientos a las ruedas tanto de Huila y Caquetd, en el marco de la LEY
2046/2019.

7. Acompaiiar y participar de las mesas y reuniones de trabajo
que se realicen, en el marco de la implkementacion de los planes
de accion comercial con la Organizaciones.

1. Se ha hderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector
agropecuario ¢ instituciones tanto en Huila como en Caqueta de forma virtual y presencial,
con el proposito de apoyar en la venta de producto, posicionamiento en el mercado y
aliados comerciales. 2. Gestion con la Universidad Corhuila, USCO en el Hulla y la
Uniamazonia en el Departamento de Caqueta,

8. Elaborar y remitir informe a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con el acompafamiento y
participacion, en el desarrollo de la Asesoria Comercial y la
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando se

requicra.

1. Se ha caracterizado 12 Organizaciones, con ¢l fin de conocer del estado de la misma,
en base a eso se disefia un plan de Fortalecimiento comercial, si requiere de alguna
asesorfa especializada se va priorizando el servicio, debido a que el proyecto de inversion
de la estrategia, no es posible implementarlo, se opt6 adelantar articulacion institucional
con ¢l fin de lograr acciones que contribuyan al fortalecimiento de ks organizaciones
rurales.
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9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en
actividades que permita y facilite la generacion de
encadenamientos comerciales.

1. Se ha mvitado a Organizaciones a eventos significativos como Yo le compro a mi
Caqueta, FICCA 2023, con el fin de lograr acuerdos comerciales. 2. Se ha realizado
acercamiento con CADEFIHUILA, Comercializadores en piscicultura, la posibilidad de
lograr encadenamientos comerciales, con empresas del sector piscicola, pancela y frutas.

10. Apoyar a la Direccion, en la bisqueda de Aliados
comerciales publicos y /o privados a nivel nacional para
efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de
Comercialzacion.

1. Se ha logrado formalizar 5 acuerdos comerciales en cacao, panch, pulpa de frutas en el
Departamento de Caqueta. (Coombavipac, Comcap, Acamafru, Asopancl y Comicacao).

11. Brindar apoyo en las respuestas de los requerimientos que
se k asignen en el ejercicio de sus obligaciones.

Apoyo a la socializacion de la convocatoria Asociativa de los PIDAR en el Departamento
de Caqueta en los Municipios de Florencia, San José del fragua y Solano de mancra
remota.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se ke
asignen en ¢l ejercicio de sus obligaciones.

1. Seguimiento Compras Plblicas Locales Neiva-Huila. 2. Participacion reunion final de
alistamiento FICCA 2023. 3. Reunion articulacion con la ARN asesora Productiva. 4.
Reunion Organizacion Mercado Campesino que se proyecta en el Municipio de Belén de
los Andaquies. 5. Reunion Organizacion Ruedas de Negocios Ficca 2023. 6. Participacion
reunion con NC sobre Gestion Documental. 7. Reunién Articulacion ADR vy aliados
comerciakes en frijol y café para el proyecto AMCOP. 8. Reunion presentacion nuevo
Director de Comercializacion de la ADR, revision Plan de Operativo 9. Participacion
Seguimiento compras publicas locales en el Departamento del Caqueta. 10. Asesoria con
organizaciones de Caquetd, para presnetar Perfil Asociativo. 11. Sensibilizacion estrategia
café social a las organizaciones legalmente constituidas en cadena del café.

Tabla 4. periodo septiembre de 2023.

En el mes de octubre de 2023, |a contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en ejecucion
del Contrato de Prestacidon de Servicios, desarroll6 las siguientes obligaciones contractuales
y ejecutd las actividades que se relacionan a continuacién, conforme al informe de actividades
presentado y recibido a satisfaccion por la supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con el equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en el marco del plan de accién
institucional, las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A continuacion se refleja las actividades que se articuld con NC, dentro del marco de
Transferencia metodologica y plan operativo del drea de Comercializacion: 1. Seguimiento
Compras Publicas Locales Neiva-Huila. 2. Participacion reunion con NC sobre Gestion
Documental 3. Participacion reunion con NC, socializacion nuevos lincamientos
caracterzacion de las Organizaciones. 4. Seguimiento proyectos en estructuracion Aji y
Crihu. 5. Participacion reunién con NC, Colombia compra eficiente y la ADR en el marco
de la estrategia Café Social 6. Plan estadistico Comercial

2. Elaborar mformes consolidados, relacionados con el proceso
de comercialzacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyé
con la elaboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adelantadas en el
arca de comercializacion. 2. Apoyo a la gestion HuilaFest para exhibir productos del
Crihu. 3. Respuesta ORFEO. 4. Seguimicnto de llamadas de los acuerdos, en el marco de
compras publica locales 5. Gestion cadena de pancla San Agustin. 6. Socialzacion
Herramienta Argis. 7. Conceptualizacion Ley 1712 de 2014. 8. Requerimiento Codigo de
Barras.

3. Acompaiar y adelantar en el territoriode la UTT 11,
acciones que contribuyan con el logro de las metas plantcadas
para ¢l proceso de Fortalecimiento Comercial.

1. Gestion y articulacin con actores del Territorio en el Departamento del Huila y
Caqueta, en especial con Universidades con la posibilidad de recibir apoyo de intervencion
en el componente comercial 2. Mesa de trabajo con proveedor privado en ganaderia para
firmar un acuerdo comercial. 3. Mesa de trabajo circuito corto Bekén de los Andaquies. 4.
Apoyo y participacion de circuito corto en ¢l Municipio de Florencia, mercado campesino
en las Instalaciones de Comfaca, para la toma del registro de ventas y apoyar escenarios
de comercializacion de productores y emprendedores rurales. Apoyo a la difusion de ka
socializacion 1712 del 2014 y Taller Alfabetizacion Digital con énfasis comercial 5. Apoyo
a la difusion Taller Alfabetizacion Digital con énfasis comercial

4. Apoyar en la incorporacion del componente de
comercialzacion en la estructuracion, ejecucion y seguimiento
de los Proyectos Integrales de Desarrollo Agropecuario y
Rural, y demas actividades vinculadas con ¢l desarrollo
procedimental de los mismos.

1. Se apoyé a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del
encadenamiento de Ganaderia de CEBA para ¢l CRIHU en el Departamento del Huila. 2.
Se apoy6 a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del resguardo San
José del Cuerazo del Municipio de Solano en el Departamento de Caquetd, como también
apoyo a las cotizaciones de equipos ¢ insumos para ¢l proyecto.

5. Apovar en ¢l diligenciamiento v andlisis de la informacion en

1. Apoyo de mformacion en ka construccion de base de Organizaciones, con ¢l fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente
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logistico de acuerdo con las necesidades mherentes al proyectol msmas. 2. Apoyo 2 k organizacién mercado campesmo en el Municipio de Florencia y

de mversion de b Direccion de Comercmlzacion. Caracterzacion de 1(Una) organizaciin. 3. Apoyo a la Vakdacion y seguimientos de los

acuerdos en el marco de la rueda de Negocio en Florencia- Caqueta desarroliada en el

mes de Septiembre/ 2023,

1. Apoyasr al desarrollo de los planes de fortalecimientos comercialkes encadenamientos

comerciakes y seguimientos a bis ruedas tanto de Huila y Caquetd, en ¢l marco de la LEY

204672019, 2. Gestidn con INVIMA, ICA, SENA y Universidades con el fin de lograr

asesoria especalzads, en el marco de Fortakcimento a las organizaciones. 3. Asesoria

ASOBANAL y Asprotimana.

1. Se ha hderado mesas de trabajo de crcuzos cortos con entidades del sector

7. Acompafar y participar de las mesas y reunsones de trabajo | agropecuario y actores del Municipio de Belén de ks Andaguies. 2. Gestidn con b

que se realicen, en el marco de & implementaciin de los plnes| Universidad Corhusl, USCO en el Huila y b Unamazonia en el Departamento de

de accion comercial con la Organzaciones. Caguetd. 3. Acuerdo comercial con Agrogel S.AS. y Crihu en kb linea de ganaderia de

Ceba.

1. Se s camacterizado 12 Organizaciones, con el fin de conocer del estado de fa misma,

: s E e en hase a eso se diseiia un plan de Fortalecmiento comercial si requiere de alguna
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SCOpp— de b estrategia, no es posble implementarko, se optd adekintar anticulacion nstitucional

mn::;?zm;‘:chcml Cq:::ﬂ ylhsc con el fin de lograr acciones que contrbuyan al fortakecimiento de las organzaciones

: rurales. 2. Participacion de circuitos corto, como escenario de participacion en el
R Municipio de Florenci para generar ventas directas, bgrar posicionamientos en el
mercado y b posibilidad de acuerdo comercial, dsminuyendo b intermediacion
L. Particpaciin de circuitos corto, como escenano mporanie de mercadeo en el
2 Municipeo de Florencia para generar ventas directas, lograr poscionamientos en el
9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en T LA : ey

ividades que permia y facilite b generacitn de mercado y b posibebdad de acuerdo comercal, dsminuyendo b mtermediacon 2.
cncad iy comiercialion Acuerdo comercial formalizado con sector externo y ¢l CRIHU. 3. Se ha realizado

! acercamicnto con CADEFIHUILA, Comercialzadores en pscicultura, la posibibdad de

lograr encadenamientos comerciles, con empresas del sector pscicola, pancla y frutas.

1. Se ha lbogrado acuerdos comercales con Cadefinuly, compradores del sector prvado,
con el fin de aunar esfuerzos de apoyar a ks organzaciones y garantzar acuerdos
comercieles efectivos.

] e 1. Apoyo a la direccin de fa UTT a dar respuesta a la ARN Y Encuentro de
::;:m' am? mic':r::fi‘:ph:&!m g productvidad Huil. 2. Apoyo a sobiotud Invima Husla, con ¢l fn de Jograr una

gnen e Capacikacion a organzaciones que transforman sus productos.
1. Seguimiento Compeas Piblicas Localkes Neiva-Huilla. 2. Participacidn reunidn final de
alistamiento mercado Florencia y Belén de los Andaquies, 3. Reunida articulacion con la
ARN asesora Productiva. 4. Reunién Organzacion Mercado Campesino que se proyecta
en ¢l Municipio de Belén de bs Andaquies. S. Participacion reunidn con NC sobre Gestidn]
12, Asistir a bis reuniones, comités, mesas de trabajo que se ke | Documental 6. Reunidn Articulacidn ADR y alzdos comercizles en frjol y café para el
asignen en el ejercicio de sus obligaciones. proyecto AMCOP. 7. Socializacién nueva metodolbogia Caracterizacidn Organizacional &
Participacidn Seguimiento compras pablicas locales en el Departamento Huila y Caquetd.
9. Asesoria con organizaciones de Caquetd, para presentar Perfll Asociativa 10.
Sencibilizacin estrategia café social a bs organziaciones legalmente contituidas en
cadena del Café, 11, Arniculacion institucional con Actores claves del Territorio,

6. Atender las solicitudes de la Direccion, para el
acompafiamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercal Especalzada levadas a cabo en el territonio de
cobertura de b UTT.

10. Apoyar a b Dreccin, en b bisqueda de Alados
comerciales pablicos y /o privados a nivel nacional par
efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de
Comercalzacicn.

Tabla 5. periodo octubre de 2023.

En el mes de noviembre de 2023, la contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en
ejecucion del Contrato de Prestacién de Servicios, desarrolld las siguientes obligaciones
contractuales y ejecuto las actividades que se relacionan a continuacion, conforme al informe
de actividades presentado y recibido a satisfaccion por la supervisién del contrato.
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INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con el equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacidn, en el marco del plan de accidn
institucional, las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES
A contmuacion se refleja las actividades que se articuld con NC, dentro del marco de
Transferencia metodolgica y plan operativo del drea de Comercializacion: 1.
Participacion reunion con NC Capacitacion Nuevo aplicativo de solicitud de comssiones-
Aplicativo KLIC. 2. Capacitacion con NC mancjo efectivo del tiempo. 3. Participacion
Capacitacion NC sana convivencia. 4. Seguimiento proyectos en estructuracion Aji y
Crihu. 5. Participacion Capacitacion NC cierre de expedientes. 6. Seguimicnto plan
operativo direccion de comercializacion UTT 11.

2. Elaborar mformes consolidados, relacionados con el proceso
de comercializacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyd
con la elaboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adelantadas en el
area de comercializacion para dar cumplimientos al plan operativo de la direccion de
comercialzacion. 2. Apoyo a la gestion HuilaFest para exhibir productos del Crihu. 3.
Respuesta ORFEO. 4. Segumiento de llamadas de los acuerdos, en ¢l marco de compras
publica locales 5. Gestion cadena de apoyo con Agrosavia. 6. Requerimiento Cédigo de
Barras

3. Acompaiar y adelantar en el territoriode la UTT 11,
acciones que contribuyan con ¢l logro de las metas planteadas
para ¢l proceso de Fortalecimiento Comercial.

1. Gestién y articulacion con actores del Territorio en el Departamento del Huila y
Caquetd, en especial con Universidades con la posibilidad de recibir apoyo de intervencion
en el componente comercial. 2. Mesa de trabajo con proveedor privado en frijol para
firmar un acuerdo comercial. 3. Mesa de trabajo circuito corto Bekén de los Andaquices. 4.
Participacion de circuito corto en el Municipio de Florencia, mercado campesino en las
Instalaciones de corpoamazonia, para la toma del registro de ventas y apoyar escenarios
de comercializacion de productores y emprendedores rurales. 5. Apoyo a la organizacion y|
convocatoria de los repre de organizaciones rurales de la socializacion para la
conformacion del comité Dtal de reforma agraria Integral.

4. Apoyar en la mcorporacion del componente de
comercializacion en la estructuracion, ejecucion y seguimiento
de los Proyectos Integrales de Desarrollo Agropecuario y
Rural, y demds actividades vinculadas con ¢l desarrollo
procedimental de los mismos.

1. Se apoy6 a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del
encadenamicnto de Ganaderia de CEBA para ¢l CRIHU en ¢l Departamento del Huila. 2.
Se apoy¢ a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del resguardo San
José del Cuerazo del Municipio de Solano en el Departamento de Caqueta, como también
apoyo a las cotizaciones de equipos ¢ insumos para ¢l proyecto.

Ia territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro

de mverson de la Direccion de Comercializacion.

5. Apoyar en el diigencramiento y anabsis de la mtormacion en

logistico de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto

1. Apoyo de mformacion en la construccion de base de Organzaciones, con el fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de ka cadena de valor y componente

agrologistico, dentro del marco de la caracterizacion v Valoracion de Capacidades de las
mismas. 2. Participaciin mercado campesino en ¢l Municipio de Florencia y
Caracterizacion de 1{Una) organizacion. 3. Apoyvo a la organizacion v alistamicnto
mercado campesino en ¢l Municipio de Belén de los Andaquics ¥ paujil en ¢l Dto. del
Cagueti. 4. Apoyo a la Vabdacién y seguimientos de los acuerdos en el marco de la ruedal
de Negocio en Florencia- Caquetd desarrollada en el mes de Noviembre/2023.

6. Atender las solicitudes de la Direccidn, para el
acompafiamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada levadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

1. Apoyar al desarrollo de los planes de fortalecimientos comerciales encadenamicntos
comerciales v seguimientos a las ruedas tanto de Huila v Caquets, en el marco de b LEY
2046/2019. 2. Participacion de b capacitacion con el INVIMA, ICA, SENA, en ¢l marco
de Fortalecimicnto a las organizaciones. 3. Ascsoria ASOBANAL v ASOCHAPURO.

7. Acompafiar y participar de las mesas ¥ reuniones de trabajo

de accion comercial con la Organizaciones.

que se realicen, en el marco de la implementaciin de los plancs

1. Se ha liderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector
agropecuario y actores del Municipio de Belén de los Andaquies. 2. Gestion con
Agrosabia para fortalecer al grupo cerro chiflon de Neiva. 3. Acuerdo comercial con
Agrogel S.A.S. v CRIHU en la linca de ganaderia de Ceba.

E. Elaborar v remitir informe a la Direccidn de
Comercializacion, relacionado con ¢l acompafiamicnto ¥
participacion, en el desarrollo de la Asesoria Comercial y la
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando se
requicra.

1. Se ha caracterizado 20 Organzaciones. con ¢l fin de conocer del estado de la misma, se
ha logrado impactar comercialmente en circuitos cortos, capacitacion, talleres con el
Invima, Sena, Invima, Agrosavia. 2. Se cumplié el indicador de grupos fortalecidos
referentes a los actores del Territorio, para transferir ¢l portafolio de servicio v apoyo a la
comercializacion.

9. Apoyar a las asociaciones de productores rurakes en
actividades que permita vy facilite la peneracion de
encadenamicntos comerciales.

1. Participacion de circuitos corto, como escenarno mportante de mercadeo en el
Municipio de Florencia para gencrar ventas directas, lograr posicionamicnos en el
mercado y la posibibdad de acuerdo comercial, desminuyvendo la mtermediacion. 2.
Acuerdo comercial formalzado con sector externo y el CRIHU. 3. Se ha realzado
acercamicnto con CADEFIHUILA, Comercializadores en piscicultura, la posibilidad de
lograr encadenamicntos comerciales, con empresas del sector piscicola, panela v frutas.

10. Apovar a la Direcciin, en la busqueda de Aliados
comercales publicos vy /o privados a nivel nacional para
efectos de dar cumplmiento al Plan Operativo del proceso de
Comercializacion.

1. Se ha logrado acuerdos comerciales con Cadefihuila, compradores del sector privado,
con el fin de aunar esfuerzos de apoyar a las organzaciones y garantizar acuerdos
comerciales efectivos.

11. Brindar apoyo en las respucstas de los requerimicntos que
se ke asignen en el gjercicio de sus obligaciones.

1. Apoyvo a la direccion de la UTT a dar respuesta a invima-ADR NC. 2. Apoyoa la
respuesta al Imvima Huila, para organizar ¢l encuentro a organizaciones que transforman

sus productos.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se ke
asignen en ¢l ejercicio de sus obligaciones.

1. Seguimiento Compras Puablicas Locales Neiva-Huila. 2. Capacitacion legalizacion de
gastos. 3. Participaciin reunidn final de alistamiento mercado Florencia v Belén de los
Andaquies. 4. Reunidn articulacion con Agrosavia para fortalecimiento comercial 5.
Reunitn Organizacion Mercado Campesino que se proyecta en ¢l Municipio de pawjil 6.
Reunitn Articulacion ADR. v aliados comerciales en frijol v café para el provecto
AMCOP. 7. Socializaciin nueva metodologia Caracterizacion Organizacional 8.
Paricipacion capacitaciones de NC en HSEQ. 9. Anticulacion institucional con Actores
claves del Territorio. 10. Participacidn reunin de asesoramiento para la conformacion del

comité Dtal de reforma agraria Intcgral

Tabla 6. periodo noviembre de 2023.
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De la misma manera, durante el periodo comprendido entre el 1y el 20 de diciembre de 2023,
la contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en ejecucién del Contrato de Prestacion de
Servicios, desarroll6 las siguientes obligaciones contractuales y ejecuto las actividades que se

relacionan a continuacion, conforme

al informe de actividades presentado y recibido a

satisfaccion por la supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con ¢l equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en ¢l marco del plan de accion
mstitucional, las metodologias y formularios definidos por el
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A continuacion se refleja las actividades que se articulé con NC, dentro del marco de
Transferencia metodologica y plan operativo del area de Comercializacion: 1. Seguimiento
Compras Piblicas Locales Neiva-Huila. 2. Participacion reunion con NC sobre Gestion
Documental. 3. Participacion con NC, capacitacion Uso adecuado de Ekementos de
Proteccion Personal, Orden y Asco. 4. Seguimicnto proyectos en estructuracion Aji y
Crihu. 5. Participacion reunion con NC, Capacitacion Transparencia derechos de Peticion.
6. Capacitacion Organzacion de archivo y transferencias documentales.

2. Elaborar informes consolidados, relacionades con ¢l proceso
de comercializacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimicntos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se apoyo
con la claboracion de informe de gestion de la UTT, de las acciones adelantadas en el
drea de comercializacion. 2. Apoyo a la gestion pago operador dcuco comercial
Agrosolidaria, en el marco de compras piblicas locales. 3. Respuesta ORFEO. 4.
Socializacion Herramienta ArcGIS. 5. Requerimiento Codigo de Barras.

3. Acompaiiar y adelantar en el territorio de la UTT 11,
acciones que contribuyan con el logro de las metas planteadas
para el proceso de Fortakecimiento Comercial

1. Gestion y articulacion con actores del Territorio en el Departamento del Huila y
Caqueta, en especial con Universidades con ka posibilidad de recibir apoyo de mtervencion
en ¢l componente comercial. 2. Mesa de trabajo circuito corto el Paujil y Florencia. 3.
Apoyo y participacion de circuito corto en ¢l Municipio de Florencia, mercado campesino
en las Instalaciones de CORPOAMAZONIA, para la toma del registro de ventas y
apoyar escenarios de comercilizacion de productores y emprendedores rurales. 4.
Participacion Seccidn de cierre de Compras publicas locales Gobernacion del Huila. 5.
Apoyo encuentro conformacion Comité Departamental del Huila de la Reforma Agraria.
6. Solicitud apoyo NC estrategia Café Social

4. Apoyar en la incorporacion del componente de
comercializacion en la estructuracion, cjecucion y seguiniento
de los Proyectos Integrakes de Desarrollo Agropecuario y
Rural, y demas actividades vinculadas con el desarrollo
procedimental de los mismos.

1. Se apoyd a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del
encadenamiento de Ganaderia de CEBA para el CRIHU en el Departamento del Huika. 2.
Se apoy6 a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del resguardo San
José del Cuerazo del Municipio de Solano en el Departamento de Caqueta, como también
apoyo a las cotzaciones de equipos ¢ insumos para cl proyecto.

5. Apoyar en el diligenciamiento y andlisis de la informacion en
la territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro

logistico de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto
de inversion de la Direccion de Comercializacion.

1. Apoyo de informacion en la construccion de base de Organizaciones, con ¢l fin de
conocer la oferta, como la demanda, de igual forma de la cadena de valor y componente

agrologistico, dentro del marco de la caracterizacion y Valoracion de Capacidades de las
mismas. 2. Apoyo a la organizacion mercado campesino en ¢l Municipio de Florencia y

Caracterizacion de l(Un:;) organizacion. 3. Apoy(; a la Validacion y s.cguimicmo fianl de
los acuerdos en el marco de la rueda de Negocio en Florencia- Caquetd desarrollada en el
mes de Septiembre/2023.

6. Atender las solicitudes de la Direccion, para el
acompafiamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada llevadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

1. Apoyar al desarrollo de los planes de fortalecimientos comerciales encadenamientos
comerciales y seguimientos a las ruedas tanto de Huila y Caquetd, en el marco de la LEY
2046/2019. 2. Gestion con INVIMA, ICA, SENA y Universidades con el fin de lograr
asesoria especializada, en el marco de Fortalecimiento a las organzaciones. 3. Se report6d
8 asesorias especializadas de organizaciones impactadas comercialmente.

7. Acompanar y participar de las mesas y reuniones de trabajo
que se realicen, en el marco de la implementacion de los planes!
de accion comercial con la Organizaciones.

1. Se ha liderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector
agropecuario y actores del Municipio de Belén de los Andaquies. 2. Gestion con la
Universidad Corhuila, USCO en el Huila y la Uniamazonia en el Departamento de
Caqueta. 3. Acuerdo comercial con Agrogel S.A.S. y Crihu en la linca de ganaderia de
Ceba.

8. Elaborar y remitir informe a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con el acompafiamiento y
participacion, en el desarrollo de ka Asesoria Comercial y la
Implementacion de los Planes de Comercializacion, cuando se

requicra,

1. Se caracterizaron 20 Organizaciones, con el fin de conocer del estado de la misma, en
base a eso se disefid un plan de Fortakecimiento comercial, como también cada una de clla
de acuerdo a las necesidades se vinculd a circuitos cortos de comercializacion,
capacitacion con ¢l fin de fortalecer las capacidades y habilidades comerciales.
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9. Apoyar a las asociciones de productores rurales en
actividades que permita y facilite la generacion de
encadenamientos comerciales.

1. Participacion de circuitos corto, como escenario importante de mercadeo en el
Municipio de Florencia, Bekn de los Andaquics y el Pauijil, para generar ventas directas,
lograr posicionamientos en el mercado y la posibilidad de acuerdo comercial, dsmmnuyendo
la intermediacion. 2. Acuerdo comercial formalizado con sector externo y el Cabildo Sn
José del Cuerazo en el Municipio de Solano en el Dto de Caqueta. 3. Se ha realizado
acercamiento con CADEFIHUILA, Comercializadores en piscicultura, la posibilidad de
lograr encadenamientos comerciales, con empresas del sector piscicola, panch y frutas.

10. Apoyar a la Direccion, en a bisqueda de Aliados
comerciales pablicos y /o privados a nivel nacional para
cfectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de
Comercialzacion.

1. Se ha logrado acuerdos comerciales importantes en el Huila con Cadefihuila,
compradores del sector privado, y el Caqueta con supermercado el primo; con el fin de
aunar esfuerzos de apoyar a las organizaciones y garantizar acuerdos comerciales
efectivos.

11. Brindar apoyo en las respuestas de los requerimientos que
se le asignen en el gjercicio de sus obligaciones.

1. Respuesta acompafiameonto actividades rurlacs ARN San Agustin 2. Apoyo a la
direccion de la UTT a dar respuesta a la Gobernacion encuentro de cierre comité Dtal de
la cadena de café en el Huila. 3. Apoyo a solicitud Invima Huila, con ¢l fin de proyectar
acompafiamiento 2024 a las organizaciones de la agroindustria.

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se le
asignen en ¢l gjercicio de sus obligaciones.

1. Seguimiento Compras Publicas Localkes Neiva-Huila. 2. Participacion reunion final de
alistamiento mercado Florencia y Paujil. 3. Reunion articulacion con la ARN asesora
Productiva. 4. Reunion Organizacion Mercado Campesino que se proyecta en el
Municipio de Belén de los Andaquies. 5. Socialzacion nueva metodologia Caracterizacion
Organizacional 6. Participacion Seguimiento compras publicas locakes en el Departamento)
Huila y Caquetd. 7. Asesoria con organizaciones de Caquetd, para presentar Perfil
Asociativo. 8. Sencibilizacion estrategia café social a las organziaciones legalmente
contituidas en cadena del Café. 9. Articulacion institucional con Actores claves del
Territorio. 10. Capaciatcion con NC de prevencion y Seguridad y Salud en el Trabajo.

Tabla7. periodo del 1 al 20 de diciembre de 2023.

De la misma manera, durante el periodo comprendido entre el 21 y el 31 de diciembre de
2023, la contratista KAREN ANDREA DIAZ GONZALEZ, en ejecucion del Contrato de
Prestacion de Servicios, desarroll6 las siguientes obligaciones contractuales y ejecutd las
actividades que se relacionan a continuacién, conforme al informe de actividades presentado
y recibido a satisfaccion por la supervision del contrato.

INFORME DE ACTIVIDADES CONTRATISTA Y/O PROVEEDOR

OBLIGACIONES Y/O ACTIVIDADES

1. Articular con ¢l equipo de nivel central y el equipo territorial
la consolidacion ¢ implementacion del plan operativo del
proceso de comercializacion, en el marco del plan de accion
institucional, las metodologias y formularios definidos por ¢l
Sistema Integrado de Gestion.

ACCIONES

A continuacion se refleja las actividades que se articukd con NC, dentro del marco de
Transferencia metodolgica y plan operativo del drea de Comercializacion: 1.
Participacion reunion final con NC lincamientos de Gestion Documental. 2. Seguimiento
final Proyectos en estructuracion Aji y Crihu. 3. Capacitacion Organizacion de archivo y
transferencias documentales

2. Elsborar informes consolidados, relacionados con el proceso
de comercialzacion que se adelanta en el territorio de
cobertura de la UTT, en el marco de los requerimientos
recibidos.

A continuacion se refleja las actividades de apoyo adelantadas en la UTT: 1. Se clabor6d
informe final de las acciones y actividades adelantadas para dar cumplimento al plan
operativo 2023. 2. Apoyo a la gestidn pago operador dcueo comercial Agrosolidaria, en el
marco de compras publicas locales.

3. Acompariar y adelantar en el territorio de la UTT 11,
acciones que contribuyan con el logro de las metas planteadas
para ¢l proceso de Fortalecimiento Comercial

1. Mesa de trabajo final de evaluacion de los circuitos cortos de comercialzacion
adelantados en el mes en curso. (Bekin de los Andaquics y el Pauijl).

4. Apoyar en la incorporacion del componente de
comercializacion en la estructuracion, cjecucion y seguimiento
de los Proyectos Integrales de Desarrollo Agropecuario y
Rural, y demas actividades vinculadas con el desarrollo
procedimental de los mismos.,

1. Se apoy6 a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del
encadenamiento de Ganaderia de CEBA para el CRIHU en el Departamento del Huila. 2.
Se apoyo a la estructuracion del Formato de factibilidad del PIDAR del resguardo San
José del Cuerazo del Municipio de Solano en ¢l Departamento de Caqueta, como también
apoyo a las cotizaciones de equipos ¢ insumos para ¢l proyecto.
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5. Apoyar en ¢l diligenciamiento y andlisis de la informacion en
Ia territorial, asi como, cadenas de valor y componente agro
logistico de acuerdo con las necesidades inherentes al proyecto
de inversion de la Direccion de Comercialzacion.

1. Organizacion documental del drea de comercializacion de la UTT 11. 2. Se proyecta
para el proximo afo, apoyar el componente agro logistico de acuerdo con las necesidades
de las organizaciones en ¢l Territorio.

6. Atender las solicitudes de la Direccion, para el
acompafamiento de algunas acciones de la Asesoria
Comercial Especializada llevadas a cabo en el territorio de
cobertura de la UTT.

1. Continuar apoyando para futuras vigencias al desarrollo de los planes de
fortalecimientos comerciales encadenamicntos comerciaks y seguimicntos a las rucdas
tanto de Huila y Caquetd, en el marco de la LEY 204672019,

7. Acompanar y participar de las mesas y reuniones de trabajo
que se realicen, en el marco de la mplementacion de los planes

de accion comercial con la Organizaciones.

1. Se ha liderado mesas de trabajo de circuitos cortos con entidades del sector
agropecuario y actores del Municipio El Paujil. 2. Gestion con la Universidad Corhuila,
USCO en el Huila y la Uniamazonia en ¢l Departamento de Caqueta. 3. Acuerdo

comercial con Agrogel S.A.S. y Crihu en la linca de ganaderia de Ceba.

8. Elaborar v remitir informe a la Direccion de

Comercializacion, relacionado con el acompafiamiento v
participacion, en el desarrollo de la Asesoria Comercial v I
Implementacion de los Planes de Comercializacidn, cuando se
requicra.

A la fecha va se reportd todos los soportes respectivos a la Direccion de
Comercializacion, relacionado con el acompafiamiento en el desarrollo de la Asesoria
Comercial y la Implementacion de los Planes de Comercializacion especializada.

9. Apoyar a las asociaciones de productores rurales en
actividades que permita v facilite la gencracion de
encadenamicntos comerciales.

Continuar apoyando para futuras vigencias al desarrollo de los planes de fortalecimicntos
comerciales, encadenamientos comerciales v seguimientos a las ruedas tanto de Huila v
Caquetd, en el marco de b LEY 2046/2019; adicional continuar vinculando a circuitos
corto, como escenario importante de mercadeo con el fin de lograr ventas directas,
posicionamientos en ¢l mercado v la posibilidad de acuerdo comercial, disminuyendo la
intermediacion.

10. Apoyar a la Direccion, en la bisqueda de Aliados
comerciales piblicos v /o privados a nivel nacional para
efectos de dar cumplimiento al Plan Operativo del proceso de
Comercializacion.

1. Se logro acuerdos comerciales importantes en el Hulla con Cadefihuila, compradores
del sector privado, v el Caquetd con supermercado el primo; con el fin de aunar esfuerzos
de apoyar a las organizaciones v garantizar acuerdos comerciales efectivos.

I'1. Brindar apoyo en las respuestas de los requerimientos que
se le asignen en el ejercicio de sus obligaciones.

1. Apoyo a la mesa de trabajo con la ANT para plancar y organizar la conformacion de
equipo del Comité Departamental de Reforma Agraria, en el marco de la normatividad
vigente,

12. Asistir a las reuniones, comités, mesas de trabajo que se le
asignen en ¢l gjercicio de sus obligaciones.

1. Seguimiento Compras Piblicas Locales para el pago efectivo proveedor Agrosolidaria
del Caquetd, por parte del operador PAE de la Alcaldia de Florencia. 2. Panicipacion
reunion final de alistamiento mercado Florencia v Paujil. 3. Sencibilizacion estrategia cafe
social a bas organziaciones legalmente contituidas en cadena del Café. 4. Solicitud codigos
d ebarras de 3 organizaciones de Café, lacteos v frutas,

Tabla 8. periodo del 21 al 31 de diciembre de 2023.

Las actividades desarrollas se encuentran descritas y con los anexos correspondientes en

los informes mensuales remitidos por el contratista y avalados por parte de la supervision

Se ha monitoreado el cumplimiento de las obligaciones contractuales y su cumplimiento

Se han autorizado a través de la Plataforma KLIC los pagos correspondientes a los

informes de los meses junio, julio, agosto, septiembre, octubre, noviembre, y los periodos

b.
del contrato.
C.
es como esta establecido en el contrato de prestacion de servicios.
d.
1 al 20 de diciembre y 21 al 31 de diciembre de 2023.
e.

cuentas e informes.

El Contratista ha diligenciado la informacion contractual en la plataforma del Secop II,
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SEGUIMIENTO ADMINISTRATIVO

En el marco de la supervisidén y control de la correcta ejecucién del presente contrato, se ha
certificado periddicamente el cumplimiento del objeto contratado y se han autorizado los pagos
mensuales previa presentacion de los informes de actividades y sus respectivos soportes.

De acuerdo con la documentacién allegada, el contratista cumplié con la obligacion de realizar
los aportes al sistema de seguridad social. Se deja constancia de que los informes de
actividades y los soportes del pago de seguridad social correspondientes a cada periodo se
encuentran debidamente cargados en la plataforma SECOP II.

Del mismo modo se indica que el numero de expediente en ORFEO es el
202350013400500807E y dentro de este reposa la totalidad de la documentacion del contrato.

SEGUIMIENTO JURIDICO

Fecha de suscripcion del | 7 de junio 2023.
Contrato
no hubo lugar a la constitucion de garantias.
Identificacion de garantias
exigidas
Hasta la fecha no materializd ninguno de los riesgos
Matriz de riesgos contemplados en la matriz de riesgos elaborada para el
contrato.
Acta de Inicio 7 de junio de 2023
Suspensiones Ninguna
Adiciones y/o Prérrogas Ninguna
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SEGUIMIENTO FINANCIERO Y CONTABLE

La ejecucién de los recursos del contrato presenta el siguiente balance:

El valor del contrato fue pactado por la suma de CUARENTA Y TRES MILLONES
CUATROCIENTOS SETENTA Y SIETE MIL DE PESOS M/CTE. ($43.477.000),

CONCEPTO DEBITO CREDITO
VALOR INICIAL DEL CONTRATO $43.477.000
VALOR ADICION $ 0,00
VALOR EJECUTADO $42,234,800.00
PRIMER PAGO (Del 7 al $0.00
30 de junio) $4,968,800.00 ’
j?JII:T(?)UNDO PAGO (mes $6.211,000.00
TERCER PAGO (mes $6.211.000.00
Agosto) T
CUARTO PAGO (mes $6.211.000.00
septiembre) T
QUINTO PAGO (mes $6,211.000.00
octubre)
SEXTO PAGO (mes $6.211.000.00
Noviembre) T
SEPTIMO PAGO (Del 1
al 20 de diciembre) $4,140,667.00
OCTAVO PAGO (Del 21
al 31 de diciembre) $2,070,333.00
TOTAL $42,234,800.00
VALOR A LIBERAR $1.242.200.00
SUMAS IGUALES $43.477.000 $43.477.000

Nota: Nota: El valor inicial del contrato ascendid6 a la suma de CUARENTA Y TRES
MILLONES CUATROCIENTOS SETENTA Y SIETE MIL PESOS M/CTE ($43.477.000), sin
que se registraran adiciones durante su ejecucion.
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En desarrollo del contrato, se efectuaron pagos por un valor total de CUARENTA Y DOS
MILLONES DOSCIENTOS TREINTA Y CUATRO MIL OCHOCIENTOS PESOS M/CTE
($42.234.800), discriminados de la siguiente manera: Primer pago: $4.968.800,
correspondiente al periodo del 7 al 30 de junio; Segundo pago: $6.211.000, correspondiente
al mes de julio; Tercer pago: $6.211.000, correspondiente al mes de agosto; Cuarto pago:
$6.211.000, correspondiente al mes de septiembre; Quinto pago: $6.211.000, correspondiente
al mes de octubre; Sexto pago: $6.211.000, correspondiente al mes de noviembre; Séptimo
pago: $4.140.667, correspondiente al periodo del 1 al 20 de diciembre; y Octavo pago:
$2.070.333, correspondiente al periodo del 21 al 31 de diciembre.

En consecuencia, se determina un saldo no ejecutado por valor de UN MILLON DOSCIENTOS
CUARENTA Y DOS MIL DOSCIENTOS PESOS M/CTE ($1.242.200), el cual corresponde a
recursos a liberar, no evidenciandose valores a reintegrar por parte del contratista.

INDICACION EXPRESA DE LA SOLICITUD

Se presenta el informe de supervision del Contrato No. 844-2023, con el fin de soportar el
tramite de liquidacion del mismo, teniendo en cuenta que el plazo contractual finalizé el 31 de
diciembre de 2023 y que el término para su liquidacion vence el 30 de junio de 2026, de
manera atenta le solicito autorizar y adelantar el tramite de Liquidacion del Contrato en
mencioén, teniendo en cuenta que se debe liberar la suma de UN MILLON DOSCIENTOS
CUARENTA Y DOS MIL DOSCIENTOS PESOS M/CTE ($1.242.200).

El presente informe se allega dentro del término otorgado, acompafiado de los soportes
técnicos, financieros, juridicos y administrativos requeridos, conforme a lo establecido en el
Manual de Contratacién, Supervision e Interventoria y el Instructivo de Ejecucion Contractual
IN-GCO-001 de la Agencia de Desarrollo Rural — ADR, con el propésito de determinar el
estado final de ejecucion del contrato y permitir la elaboracion del acta de liquidaciéon
correspondiente.

De igual manera, Como supervisor del contrato, hago constar:

Que la contratista cumplié con las obligaciones contraidas en el contrato presentando el
respectivo informe de actividades desarrolladas, productos y demas obligaciones pactadas en
el mismo.

La contratista realizé los aportes correspondientes al sistema de seguridad social integral
(salud, pension y ARL) y los valores pagados fueron los correctos y se encontraban de acuerdo
con lo establecido con la normatividad vigente aplicable al contrato.

Se certificd que el supervisor del contrato recibié y aprobd los valores pagados por el
contratista y que fueron soporte para los periodos sefalados en los conceptos de pagos.
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La contratista cumplié a satisfaccion y dentro de los términos con todas las obligaciones

establecidas contractualmente.

Que los pagos realizados en la ejecucion del contrato se encuentran debidamente aprobados

en la plataforma SECORP Il

Cordialmente,

} ’ Q“» __ Firmado digitalmente
Ll PAGGHMOT hor PERDOMO PATINO

MONICA YULIED

MONICA YULIED PERDOMO PATINO
Directora Unidad Técnica Territorial N°11
Supervisora

Elaboré: José David Méndez Martinez, Contratista Unidad Técnica Territorial No.11 tg‘%
Revis6: Monica Yulied Perdomo Patifio, Directora Unidad Técnica Territorial No.11

Aprobo: Monica Yulied Perdomo Patifio, Directora Unidad Técnica Territorial No.11
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